4.4.3Van theelepel tot tent
Jarenlang werd de naam Ter Haar in Zwolle en

omgeving automatisch gekoppeld aan de ver-
huur van marktkramen. En nog altijd wordt
directeur en eigenaar Jan-Gerrit ter Haar regel-
matig herinnerd aan de oude bezigheden van het
bedrijf. Maar sinds enige jaren heeft Ter Haar de
marktwereld achter zich gelaten. Tenten, hallen
en evenementsartikelen zijn nu de hoofdmoot
van een bedrijf, dattegenwoordigonderde naam
Party Verhuur Ter Haar BV door het leven gaat.

Ongeveer tien jaar geleden maakte Ter Haar de
omslag naar de ‘party-wereld’. “In het begin
deden we dat nog naast de marktkramen, maar
een paar jaar geleden zijn we daar helemaal
mee gestopt”, aldus Jan-Gerrit ter Haar (29).
“Het ging al een tijd minder met de markten,
onder meer door de verruiming van de ope-
ningstijden van supermarkten. Markten werden
daarnaast steeds meer gebonden aan gemeen-
telijke regels, waardoor wij onder meer ver-
plicht waren een vaste prijs te handhaven. Op
een gegeven moment werd de verhuur steeds
minder rendabel.”
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De familie Ter Haar startte in 1945 met de ver-
huur van marktkramen in Zwolle. In de begin-
jarenwas het bedrijf vooral actief op de wekelijk-
se markt in de stad, maar later groeide het mee
met de opkomst van lokale markten in de regio.

De kramen werden opgeslagen in Zwolle en
het nabije Hattem, waar de hoofdvestiging op
een gegeven moment naar toe verhuisde. Tot
2004, toen ruimtegebrek aanleiding was voor
Jan-Gerrit ter Haar om te verhuizen naar een
pand aan de Ohmstraat op het Zwolse indus-
trieterrein Marslanden. “Maar daarbij hebben
de eigenschappen van Zwolle zelf ook een be-
langrijke rol gespeeld. Niet alleen de ligging
van de stad, maar mensen hebben ook eerder
de neiging om te zoeken naar een verhuurbe-
drijf in Zwolle dan in Hattem.”

De huidige eigenaar van het bedrijf, de derde
generatie Ter Haar die aantrad, profiteert de
laatste jaren van de groei van de evenementen-
branche. “We zijn begonnen met wat kleine po-
dia en tafeltjes. Maar dat is steeds verder uitge-
breid. Je ziet ook dat het aantal festiviteiten over

het algemeen steeds meer toeneemt.” De naam
van het bedrijf dekt volgens Ter Haar de lading
zelfs al niet meer. “We verzorgen niet alleen
meer de verhuur van ‘partyonderdelen’, zoals
verlichting, vloerbedekking, bestek en tafels.

Onze hoofdmoot is tegenwoordig vooral ook
de opbouw van tenten en hallen. Vandaar dat
ik dat inmiddels ook toegevoegd heb aan de
naam ‘Party Verhuur Ter Haar BV'”, aldus de
eigenaar. Met de tak ‘partyverhuur’ is Ter Haar
vooral regionaal actief. Het opbouwen van ten-
tenenhallenwordtdoorheel Nederland gedaan.

Het bedrijf verhuurt voor het overgrote deel
aan het bedrijfsleven en heeft daarbij klanten
door het hele land. “Dan moet je denken aan
beurzen, openingen en introducties. Waarbij
we het hele pakket kunnen leveren: van de ver-
warming, tafels en stoelen tot aan tentencom-
plexen van bijvoorbeeld 5000 vierkante meter.
Met de opbouw van zo'n groot project ben je
dan zo een week bezig.” Party Verhuur Ter Haar
BV, dat zeven werknemers in dienst heeft, blinkt
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volgens Jan-Gerrit ter Haar niet alleen uit in
kwaliteit en service. “lk vind het ook belangrijk
om duidelijk te zijn naar klanten.

En die duidelijkheid vinden mensen ook pret-
tig.” Specifieke wensen van klanten zijn echter
wel een uitdaging voor het bedrijf. “Het kan
zomaargebeurendatjebovenopeenkantoorge-
bouw, 13 meter hoog, tenten moet neerzetten.
Maar dat zijn wel de leuke klusjes.”

De onregelmatige werktijden en het feit dat het
werk lichamelijk zwaar is maakt dat je volgens
Ter Haar eigenlijk ‘gek’ moet zijn om dit werk
te doen. “Maar het heeft uiteraard ook genoeg
charme. Elke dag brengt weer wat anders en
je komt echt overal.”Jan-Gerrit ter Haar ziet de
toekomst van zijn bedrijf rooskleurig tegemoet.

“We hebben in een economisch slechte perio-
de het bedrijf kunnen opbouwen. De naam Par-
ty Verhuur Ter Haar BV wordt steeds bekender
en het kan alleen nog maar beter gaan.”
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